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 Introdução
  Dinheiro rápido mas não fácil,se pegar as dicas
contidas aqui nesse ebook você terá boas chances de
ganhar no mínimo 3 mil reais ao mês,você vai ter
sucesso seja com essas dicas ou com uma mente
empreendedora.
  O poder esta nas suas mãos é preciso agir,aqui vou
lhe dar dicas necessárias pra que você desenvolva um
dos mais importantes pilares do
empreendedorismo,ter a habilidade de "vendas".
  Se essas ideias vai virar uma empresa ou não, vai
depender de você,então vamos lá....
           

  ideias de empreendedorismo e algumas maneiras de
ganhar no mínimo R$ 3 mil reais ao mês.Foco,vontade
e boa sorte.



1) Publicação de livros em formato
digital 

    Uma das formas de ganha pão dos nômades digitais
é publicar seu próprio ebook. 
    Vender livros em formato digital tem suas
vantagens. Por exemplo: não entrar em contato e
esperar respostas de editores. 
    Para começar basta escrever agora mesmo sobre
qualquer assunto que você tem paixão, interesse e
que tenha uma demanda, é claro. 
    Comece o hábito da escrita e, em alguns meses,
você verá o fruto do seu trabalho em uma obra prima
pronta para ser publicada na Amazon por exemplo.



2) Entregas por bike
    Por ter um custo menor e ser menos demorado,
empresários estão começando a aderir a transportes
alternativos e mais rápidos.
    Basta você ter uma bike, capacete, fôlego para
pedalar alguns quilômetros e ir atrás das bike
couriers, empresas que realizam entregas por bikes.
    Caso não tenha na sua cidade,trabalhe com entrega
de comida como Uber Eats, fica a dica.
     E se tiver, aproveite também. Esse mercado é
grande demais para ser ignorado.Sem dúvida, essa é
uma das ideias para ganhar dinheiro mais saudáveis
que você poderá encontrar.



3) Monetizar Páginas no Facebook
    Ao criar e tornar famosa uma página (fanpage) no
Facebook, você pode conseguir uns bons trocados
com os anunciantes. Mas você deve ser paciente e
focar em formas massivas de divulgação para
alcançar o maior número de curtidas possível, pois
monetizar redes sociais geralmente é uma das mais
difíceis ideias para ganhar dinheiro. Uma dica é
escolher áreas mais populares antes de sair criando a
sua fanpage e ficar preocupado em conquistar
curtidas e compartilhamentos. Um bom exemplo é a
fanpage do Bode Gaiato com mais de 5 milhões de
curtidas e com posts quase sempre para o público
mais jovem. E outro bom exemplo é o Sensacionalista.
Enfim, você precisa ser extremamente criativo,
ousado e original para alcançar bons resultados. Mas
nada nessa vida é impossível. E você pode cortar
muito caminho ao aprender uma das metodologias
mais incríveis para crescimento de negócios no
mundo: o Growth Hacking.



4) Monetizar o Instagram
    Semelhante a página do Facebook, criar um perfil
no Instagram (uma das redes sociais mais populares
no Brasil, por sinal) pode te ajudar a ganhar dinheiro
sem frescura através de anúncios no perfil.
    Isso mesmo! Com o crescente aumento do número
de usuários, a rede social tende a ser um excelente
local para anunciantes principalmente do setor
alimentício, vestuário e fitness.



5) Venda de “coisas” usadas no
OLX e no Mercado Livre
   Isso é o verdadeiro exemplo de ganhar dinheiro sem
frescura. Sério, lembro de uma ocasião onde vendi
uma mochila de algodão cru, que eu ganhei de brinde,
por R$30 no Mercado Livre!
   Quem não tem em casa ou na casa da avó objetos
abandonados, antigos, bugigangas e eletrônicos
inúteis, que não servem mais para você? Pois bem,
saiba que eles podem ser vendidos em Market Places
como o OLX e o Mercado Livre. Aliás, lembre-se de
transmitir confiança e credibilidade como um
vendedor no marketplace. Você tem uma reputação a
zelar.
   E só pra reforçar o potencial desse canal, eu tenho
um amigo que vende até caminhões por esses sites, e
faz isso como a principal fonte de renda de sua vida.



6) Venda de comida
   Vender comida é a primeira ideia que surge na
mente da maioria das pessoas para ganhar dinheiro
extra. Afinal, comer é uma necessidade básica de
qualquer ser vivo. E não é à toa. 
   Há empreendedores que começaram vendendo
comida para complementar a renda, mas hoje ganham
muito mais do que antes. Um exemplo é a venda de
cake pot (ou bolo no pote).
    Você pode vender o que mais te agrada em locais
distintos ou datas comemorativas como a Páscoa.
Aconselho você a mostrar todo o cuidado e capricho
na preparação do produto na hora da venda. 
    E lembre-se de que as vendas e a administração do
negócio é o motor principal do seu sucesso. Sem elas
os grandes e os pequenos negócios fecham as portas
rapidamente.



7) Vire um motorista de carro de
som
  Com a crise no nosso país, muitos comerciantes têm
talvez como única alternativa investir em propaganda
local em carro de som. 
   Já imaginou a quantidade de clientes que você não
pode conseguir. Especialmente se você vive no interior
do país ou em bairros muito grandes das capitais.
Você vai precisar apenas de: 
   Um veículo (até mesmo uma moto, se for o caso);
Alto Falantes no veículo; Algum local na sua
residência para gravar os comerciais;



8) Consiga clientes para empresas
   Muitos empresários não definem ou não possuem
um orçamento generoso para publicidade. Então, a
única solução é enxugar o orçamento geral, tornando-
o sempre mais eficiente. Uma coisa eu posso te
garantir… O sonho da maior parte dos empresários é
ter milhares de representantes comerciais, que
somente recebem quando vendem. Sem salário fixo.
Pra falar a verdade, essa é uma das profissões mais
antigas que existem. E até hoje uma das que mais se
pode ganhar dinheiro. Quando o produto é bom, claro.
Pense nisso. Hoje em dia você pode escolher um
produto que você adoraria representar. Exemplo:
cortinas blackout, itens para casa, torneiras,
produtos pet, alarmes monitorados ou o que você
quiser. Você pode contatar o dono dessas empresas,
solicitar catálogos e sair por aí vendendo. Existem
produtos que pagam altas margens. Imagine você
vendendo R$100.000,00 de um item e receber uma
margem de 10% disso. Fique de olho nesse mercado.



9) Trabalhar como Afiliado
   Existem milhares de cursos online para se tornar
um afiliado de sucesso, logo o que não falta é
conhecimento nesse mercado para você começar a
trabalhar. Apesar da grande concorrência, muitos não
possuem conhecimento e paciência para ter
resultados significativos. E aí que você pode se
destacar! E mais: essa ideia para ganhar dinheiro não
vai te demandar muitos investimentos. Provavelmente
você já possua o investimento inicial para isso, que é
um computador e uma conexão à internet.
   Depois basta você se cadastrar em uma plataforma
de afiliação, como Hotmart, Monetizze, Eduzz e
Lomadee. Se você quer ser bem sucedido nessa área,
não acredite em “especialistas” e confie apenas em
quem obteve resultados reais.



10) Anúncios em carro
    Já que os custos com qualquer veículo está
crescendo, não seria nada mal ganhar uns trocados
com anúncios nele, não é mesmo? Então procure lojas
e comércios em sua cidade e ofereça este serviço. 
    Use seu carro como espaço publicitário pra ficar
rodando por aí. Pense bem. Essa é uma das ideias
para ganhar dinheiro quase passiva. De qualquer
forma, só compensa colocar anúncio se você já dirigir
diariamente e sem alterar sua rota.



11) Brigadeiros
   O que? Tava esperando uma dica mirabolante mega
ultra blaster revolucionária? Que nada, talvez nas
próximas dicas, mas vender brigadeiros ainda é uma
ótima forma de fazer dinheiro rápido. Afinal, quem não
gosta de brigadeiro né? E se eu tivesse no aperto ou
só quisesse vender mesmo com um contato direto
com a rua, com certeza tentaria isso. Não vou te
ensinar aqui a fazer brigadeiro, é a coisa mais fácil do
mundo e você encontra milhares de tutoriais no
YouTube. O que quero chamar sua atenção é para o
que vai definir se você vai vender ou não. Se for pra
vender com má vontade, ou vergonha pelo fato de
achar que vender brigadeiro é algo humilhante, é
melhor ficar em casa mesmo, na verdade é melhor
fechar essa página e ir fazer outra coisa.



  Porque todo empreendedor deve ter em mente que
toda profissão é digna, e que o que você faz hoje não
significa que você fará pelo resto da vida. Mas é
importante também que você tenha a visão que se
você quer ser o dono da Kibon, tem que estar disposto
a começar vendendo sorvete, nesse caso, chocolate.
Lembre-se: As pessoas não estão comprando sua
massa de leite condensado com achocolatado e
granulado, elas estão comprando a sua simpatia, seu
brilho no olho, sua inovação e muitas vezes seu
MOTIVO. Isso mesmo, é muito útil citar seu motivo
perante os seus clientes ao oferecer os brigadeiros,
seja dizer que está vendendo pra ajudar a pagar um
intercâmbio, abrir uma loja de doces ou se casar.



   Falar seu motivo é um ótimo gatilho que te ajuda a
vender muito mais. Pois as pessoas compram
pessoas. Se você for chato e mal humorado, pode
estar vendendo um pote de Nutella por R$1,00 que as
pessoas vão ficar relutantes em comprar. Agora, se
você é carismático e simpático, suas vendas vão
bombar! E do que você precisa pra começar a vender
os brigadeiros? Use R$60,00 pra comprar os
ingredientes pra fazer 130 brigadeiros, vista-se bem,
coloque tudo num recipiente e vá vender seus
brigadeiros a R$2,00 cada. Não ligue para as
negativas, e eventualmente algum cliente grosseiro
que aparecer, são ossos do oficio de se trabalhar com
vendas, lembre-se que a cada não você está mais
perto do sim.



 Tenha metas. Não é só sair pra vender e sair
oferecendo pra todo mundo, isso pode ser frustrante
se você não tiver uma meta bem definida. No caso a
meta são 130 brigadeiros em 1 dia, mas faça melhor:
Destrinche essa meta em micro metas. Ao invés de
130 por dia, agora são 65 de manhã e 65 a tarde. Com
isso você vai trabalhar bem mais focado. Tendo
vendido todos os 130 brigadeiros, você apurou
R$260,00, mas calma! Não é dinheiro pra você torrar.
Comece a enxergar essa e as próximas ideias como
uma empresa. Desses R$260,00, tire R$60,00 pra
fazer mais 130 pro dia seguinte e guarde os R$200,00,
com isso, depois de 01 mês, trabalhando 5 dias por
semana, você terá ganho R$4,000. Vão haver
dificuldades, dúvidas e adversidades, mas o que
importa é o resultado. Avante!



12) logotipo
   Todo negócio precisa de um logotipo, e 99% das
pessoas que iniciam um negócio consideram
importante ter um logotipo próprio, ainda que seja
bem básico. E você não precisa ser um mestre das
edições gráficas pra fazer logotipos para pequenos
negócios. É lógico que grandes empresas não vão
fazer o logotipo delas com você, mas seu foco não são
as grandes empresas, são os micro e pequenos
negócios. É o cara que vai abrir uma barbearia, a dona
de casa que vai começar a vender doces em casa e por
aí vai. Você pode cobrar R$100,00 por logotipo e
utilizar aplicativos simples pra te auxiliarem na
criação, como Logaster, Logomaker e Canva. Esses
aplicativos são bem intuitivos e você pode fazer vários
modelos com o nome de uma mesma empresa.



   Utilize o Logaster e Logomaker para fazer os
modelos dos logos e o Canva pra colocá-los num
background bonito, causando uma melhor impressão
diante do cliente. Utilize as redes sociais para divulgar
localmente sua solução e não deixe de visitar algumas
empresas todos os dias para viabilizar o fechamento
de novos negócios. Vendendo 30 logos por mês, você
fatura R$3.000, basta você apresentar sua solução
diariamente e ser caprichoso na hora de fazer os
logotipos, tenho certeza que com alguns dias de treino
você já vai estar obtendo ótimos resultados. E dessa
solução surge outra demanda muito comum: A
manutenção de redes sociais. E esse é o assunto da
próxima dica.



13) Publicidade em restaurantes
   Agora vamos falar de um segmento que eu
particularmente gosto muito: O mercado publicitário.
Você não precisa de grandes investimentos para criar
um veículo de comunicação para negócios locais de
sua cidade. Só precisa de inovação, coragem e
profissionalismo. Trabalhando da forma correta você
consegue ter ótimos ganhos vendendo publicidade. O
tipo de publicidade que quero falar aqui é uma
publicidade indoor, utilizando materiais gráficos. 
Basicamente, você vai adesivar as mesas de um ou
mais restaurantes com a propaganda de uma terceira
empresa. 



   Pelo fato de ser uma ideia um pouco mais
rebuscada, talvez você precise emitir nota fiscal, mas
isso é muito simples de resolver, abra um MEI (você
consegue fazer tudo sozinho pesquisando pela
internet), visite a prefeitura da sua cidade e se informe
como é o procedimento para emissão de NF para MEI.
Pela lei você não deve ter nenhum custo além de
R$50,00 mensais do MEI para emitir as NF's. Mas só
entre com esse procedimento caso algum dos
anunciantes solicite a NF. Trabalhar com B2B
(quando uma empresa vende pra outra) requer que
você se atente para algumas coisas muito
importantes. Uma delas é vestir-se bem, dando
preferência à roupas mais sociais. Andar sempre
alinhado, cabelo penteado e bem perfumado.



As pessoas dão ouvidos para outras pessoas que elas
acreditam serem iguais ou superiores a elas. Então se
você chega diante do seu cliente e gera a impressão
que é inferior a ele, é possível que você gera uma má
primeira impressão. Mantenha uma oratória formal,
mas que possibilite você ter uma conversa
descontraída com o cliente, ele precisa acima de tudo,
confiar em você. Independente de se vestir bem e
falar bonito, você precisa gerar essa confiança no seu
cliente em relação a você. Entenda que essa ideia de
negócio é diferente das demais, pois ela prevê uma
recorrência maior, portanto, é bem provável que o
cliente que fechar com você, vai passar alguns meses
ou até anos pagando o que você vendeu à ele. Tendo
isso em vista, é compreensível que seja um pouco
mais difícil fechar esses contratos.



No entanto, a recompensa é à altura. Então
mantenha-se focado no objetivo e lembre-se que já
tem muita ganhando dinheiro com isso, e que você
tem tudo para ser um deles. E pra começar a
executar essa ideia, você precisa primeiramente
fechar com os restaurantes que terão as mesas
adesivadas, então comece listando os 10 principais
restaurantes da região que você mora, onde você vai
estar adesivando 10 mesas por cada cliente fechado, e
para chegar no valor de R$3.000 mensais você vai
precisar de cerca de 50 mesas. E quanto cobrar por
cada 10 mesas? Em cidades com 100 mil habitantes,
existem pessoas que cobram R$1.000 mensais por
cada 10 mesas para cada anunciante. Mas você pode
adequar de acordo com a realidade local.



Tendo estipulado esse valor base de R$1.000 mensais
por cada 10 anunciantes, ofereça de 10 a 20% desse
valor ao dono do restaurante, ou seja, R$100,00 a
R$200,00 por mês por cada 10 mesas. Ele não vai
gastar nada e ainda vai ter um ganho recorrente. Se o
restaurante top 1 da sua região tiver as 50 mesas e
quiser disponibilizar, ótimo, se não, vá para os
próximos restaurantes da lista até fechar as 50
mesas. 50 mesas equivalem a 5 clientes pagando
R$1.000 por mês, ou seja, R$5.000 mensais, menos
R$500,00 a R$1.000 da locação das mesas. Após
fechar com todos os restaurantes, faça um PDF
explicativo sobre as informações da sua mídia (mídia
kit) e vá vender. Prospecte os possíveis anunciantes
através de veículos de comunicação já existentes na
sua região como outdoors, rádios, revistas, jornais,
carros de som e etc.



Se alguma empresa da sua região paga pra anunciar
em algum desses tipos de mídia, eles são possíveis
clientes seus. Em seguida, consiga o contato dessas
empresas ou visite-as pessoalmente sem contato
prévio. Das duas formas, solicite contato com o
responsável pelo marketing da empresa (e se
tratando de cidades pequenas muitas vezes é o
próprio dono), e marque um horário pra fazer a
apresentação, ou se ele estiver disponível, marque pra
fazer no mesmo dia ainda. Apresente sua proposta de
R$1.000 mensais por 10 mesas adesivadas com a
propaganda da empresa no principal restaurante da
cidade, para o máximo de empresas possíveis, que
com resiliência e coragem, você certamente vai bater
sua meta de vendas.



Após fechar o primeiro contrato, você vai precisar
confeccionar os adesivos, pra isso você pode cobrar o
custo do adesivo também do anunciante (geralmente
em mercados mais aquecidos ou empresas maiores
isso é possível), fazer uma permuta com a gráfica pra
colocar a propaganda deles em algumas mesas
(combine a disponibilidade disso antecipadamente
com seus restaurantes parceiros) ou você pode
custear os adesivos do seu bolso (como forma de
facilitar o fechamento com o cliente), dentro de cada
negociação identifique o que funcionará melhor. Para
iniciar o contrato é possível cobrar 50% da primeira
mensalidade no ato do contrato e 50% após adesivar
todas as mesas. Com as próximas parcelas a cada 30
dias. Fechando com 5 empresas você consegue uma
renda recorrente que não lhe gera quase nenhum
trabalho e custo após a adesivação.



A parte um pouco mais complicada de fato, é vender,
afinal, nem tudo são flores. Mas como disse no
começo desse livro, desenvolvendo qualquer uma das
ideias aqui contidas você vai estar aprendendo uma
das principais habilidades para obter sucesso nos
negócios: Vendas. Além de conseguir uma renda
mensal bem superior do que a média nacional. Após
fechar os 5 negócios e adesivar todas as 50 mesas,
não esqueça seus clientes e parceiros, tente sempre
agradar seus clientes de outras formas além da
publicidade que ele contratou e garanta sempre a
pontualidade no pagamento do aluguel das mesas.
Use o dinheiro para criar um capital de giro, para caso
algum cliente cancele, você consiga honrar seu
compromisso com o restaurante parceiro.
Trabalhando com o pé no chão e muita atitude, você
consegue faturar de R$3.000 a R$4.000 por mês com
esse projeto.



14) Publicidade em saco de pão
    Aproveitando que você já está familiarizado com o
mercado publicitário, quero te mostrar outra ideia de
negócio onde você pode estar faturando até mais de
R$3.000 mensais. Talvez você já tenha visto alguma
empresa e até algumas franqueadoras oferecerem o
serviço de propaganda em sacos de pão. Basicamente
consiste na impressão de 30 mil sacos de pão que
serão distribuídos gratuitamente nas principais
padarias de sua região, os sacos possuem 36 espaços
publicitários onde as empresas podem contratar um
ou mais espaços. Cada espaço costuma ser
comercializado por R$400,00, mas assim como a ideia
de negócio anterior, você precisa adequar de acordo
com sua região. Mas ainda que você comercialize por
R$300,00, ainda é possível obter uma boa
rentabilidade. 



Nessa ideia de negócio você precisa ter um pouco
mais de senso de urgência, pois além do tempo para
fechar os negócios, dependendo da sua região, pode
demorar até 15 dias para os saquinhos chegarem, com
isso, você precisa ter cuidado para que o cliente não
fique esperando muito tempo para a propaganda dele
ser veiculada. Até porque nesse negócio você cobra
50% do valor que o cliente contratar no ato da
confirmação do espaço publicitário. Então ao
apresentar as propostas, explique que se trata de
uma campanha para o mês seguinte. Para que o
anunciante entenda isso e possa se programar. Fazer
isso evita problemas, como por exemplo, o anunciante
divulgar uma promoção com prazo e quando os
saquinhos chegarem a promoção já ter acabado.



Ficando atento a isso, os demais detalhes são mais
simples e práticos de resolver. É importante também,
que assim como a publicidade em restaurantes, você
faça um mídia kit para explicar como funciona seu
veículo de comunicação e colocar inclusive algumas
promoções, pois é muito comum que algumas
empresas fechem mais de um espaço publicitário e
até reservem o saco inteiro. A confecção de 30 mil
sacos custa em média de R$5.000 a R$6.000 para
serem produzidos fora o frete, pesquise na internet
gráficas que trabalhem com isso, ou no MercadoLivre
mesmo você encontra gráficas com projetos
específicos para confecção de sacos de pão e que
ainda fazem as artes pra você. Você pode estar
achando caro pagar de R$5.000 a R$6.000 pra produzir
os sacos, mas lembre-se que você vai receber 50% do
valor dos anunciantes, o que já custeia a produção dos
sacos além de diminuir muito a inadimplência.



A essa altura você já deve ter feito as contas 36
espaços X R$300,00 = R$10.800, após pagar a
produção, distribuir em uma ou duas padarias
grandes da região (que você vai ter combinado
previamente para que elas utilizem os sacos sem
pagar nada) e receber o restante dos 50%, você
consegue faturar de R$3.500 a R$4.500 por tiragem.
Como citei no início desse tópico, já existem até
franqueadoras que que trabalham apenas com isso, e
ainda cobram taxa de franquia e royalties. Se os
franqueados conseguem ter lucros pagando além do
custo de produção, taxa de franquia e royalties, é
totalmente possível que você desenvolva essa ideia e
obtenha muitos ganhos.



15) Gopró+dome
Mudando totalmente de setor novamente, quero
trazer pra você uma ideia muito rentável que envolve
água e fotos. Certa vez viajei pra chapada diamantina
com minha namorada e no pacote turístico que
contratei incluía a visita à uma fazenda (muito linda)
com lago, tirolesa, mergulho e etc. E no lago, um dos
serviços adicionais que eles oferecem são aquelas
fotos debaixo do d'água, 20 fotos custavam R$70,00 e
eram entregues num CD ou passadas pro cliente por
Bluetooth. E como a cabeça de um empreendedor
nunca dorme quando se trata de negócios, fiquei
calculando quanto dava pra uma pessoa faturar
fazendo aquilo. Contratei o serviço e o fotógrafo não
demorou mais do que 20 minutos tirando nossas fotos.
E só no meu grupo outras 2 pessoas haviam
contratado também e estavam esperando. 



Isso no mês de março, numa quarta-feira a tarde
(Imagine como deve ser na alta temporada). Digamos
que ele faça só esses 3 serviços todos os dias (e estou
colocando bem por baixo mesmo) cobrando R$70,00
por cada 20 fotos. Trabalhando só 5 dias por semana,
é possível faturar R$4.200 por mês. E do que ele
precisou? Nada mais do que uma GoPro para tirar as
fotos, um Dome para fazer as fotos debaixo d'água e
um notebook pra me passar as fotos. Então já
procura um local turístico próximo à você, parcela os
itens que citei acima no cartão e vai oferecer esse
serviço. Spoiler: Se você trabalhar forte, todos os dias
da semana, você fatura o triplo.



16) Produza um evento
E foi assim que comecei a empreender... Produção de
eventos é algo muito bacana, cheio de surpresas,
desafios, mas muito gratificante. Primeiro você
precisa identificar na sua região qual será o tema do
evento, seja um campeonato, evento infantil ou uma
balada. Após definir que tipo de evento funcionará
melhor, partimos para o próximo passo:
Patrocinadores. Para o evento ser rentável, é
imprescindível que você tenha patrocinadores, e para
um patrocinador comprar seu patrocínio ele precisa
ver retorno naquilo. Então liste toda e qualquer
possibilidade que o seu evento tenha para divulgar o
seu patrocinador. Seja inserção do logo nos banners,
cartazes, redes sociais e panfletos, chamadas no
palco no dia do evento, logo nas camisas do evento e
por aí vai. Não vá atrás de doação, vá vender
patrocínios.



Como já citei nos outros itens, quando se trata de B2B
você não pode se portar como um coitado, precisa
transparecer que é igual ou superior à quem está do
outro lado da mesa, só assim eles vão te respeitar.
Então fale num tom de voz confiante, vista-se bem e
venda com confiança. Faça o orçamento do seu evento
pra saber quanto você vai gastar, em seguida divida
esse orçamento em cotas de patrocínio. Vai gastar
R$1.000? Divida 10 cotas de R$100,00 por exemplo.
Após definidos os benefícios dos patrocinadores, liste
valores de cotas diferentes, uma mais barata, uma
intermediária e uma mais cara. Geralmente a
intermediária é a mais vendida, então foque nela e
agregue o máximo de benefícios proporcionais àquele
valor. A arrecadação dos patrocínios deve ser
responsável por custear todo o evento e se possível
até gerar lucro.



Agora você já sabe o que tem que fazer né? Vá vender!
Coloque um prazo e venda o máximo de cotas
possíveis dentro dele. Esse prazo deve ser também o
prazo máximo para o patrocinador efetuar o
pagamento do patrocínio. Pois é com esse valor que
você irá contratar a equipe, pagar os fornecedores e
alugar o espaço. Após arrecadar os patrocínios, foque
ao máximo em divulgação e vendas ativas, não é só
divulgar o evento no Facebook e esperar as pessoas
comparecerem. É um evento pra 500 pessoas?
Certifique-se de anunciar diretamente para pelo
menos 1.500 pessoas, se preciso vá panfletar
pessoalmente. O sucesso do seu evento depende
disso. Detalhe uma maratona de ações pra não deixar
nada em cima da hora e para saber exatamente o que
deve ser feito. Foque ao máximo em vender ingressos
antecipados, assim você já garante boa parte do
sucesso do seu evento.



Reserve o quanto antes o local do evento e os serviços
de cada fornecedor, monte sua equipe com amigos,
parentes e conhecidos comprometidos, e novamente,
divulgue! O evento não vai acontecer sozinho, você
precisa estar sempre agindo para que as pessoas
estejam sabendo do evento e estejam comprando. No
grande dia, mantenha a calma, junte sua equipe e
execute o que vocês planejaram. A conta é simples:
Com os custos todos pagos através dos patrocínios,
uma equipe comprometida e uma divulgação eficaz, o
evento tem tudo pra ser um grande sucesso. 500
pessoas pagando R$10,00 cada, você consegue faturar
R$5.000. Pague os custos extras que surgem fora do
orçamento e você ainda consegue ganhar de R$3.000 a
R$4.000.



17) Quentinhas ou Marmitex
     As quentinhas ou marmitex são consumidas por
todo o país. Não conheço ninguém que nunca tenha
pedido uma. Isso é uma boa dica para os
empreendedores, mas você precisa fazer algo especial
ou diferente para se destacar. Pense em algo diferente
como uma saladeira, um estilo diferente como comida
árabe ou mineira e até um modelo de marmita chic
para atrair o público dos escritórios que está
querendo economizar na conta do almoço.



18) Passeio pet
  Passeie com 10 cachorros por dia cobrando R$10,00
reais por passeio de 1h. Em 30 dias você conseguirá
R$3 mil reais.



19) Panfletos 
  Entregue panfletos para empresas ou eventos
cobrando R$50,00 por cada mil panfletos, entregue
mil pela manha e mil pela tarde.Em 01 mês você fará
R$ 3 mil reais.



20) Brinquedos 
   Compre brinquedos para crianças no cartão e
coloque pra alugar num local público .50 crianças por
dia pagando R$2,00 = R$100,00 por dia. R$3 mil por
mês.

  Essas são algumas de muitas ideias que existe se

você queira empreender, o que você precisa é ter

coragem e ir em busca dos teus objetivo e fazer o

que tiver que ser feito sem medo algum de

fracassar, lembre- se alguns dos mais ricos do

mundo fracassaram em algum momento da vida e

não desistiram e tiveram  sucesso.

WKR


