


Introdução.

Neste e-book quero mostrar para você, Corretor de

Imóveis,

como executar 4 habilidades e 4 ações planejadas que

identificam um profissional da intermediação imobiliária de Alta

Performance e como essas ações podem trazer conquistas

profissionais e pessoais com mais facilidades, além de

desenvolver paixão pela carreira. Identificar sua Marca Pessoal

fará com que você ganhe posicionamento social e respeito

entre seus amigos e familiares, ao mesmo tempo em que cria

ânimo e expectativas, para planejar e participar das novas

atividades pertinentes à profissão. 
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você ganhe confiança entre seus potenciais clientes,
na capacidade de oferecer soluções de problemas
ligados aos serviços da atividade da corretagem
imobiliária. Sua motivação será renovada para buscar
novos conhecimentos e novos aperfeiçoamentos, que
trarão os resultados financeiros e, com certeza, a
concretizações de  
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